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Pour les adopter,
il suffit de les essayer

ANZIN

Un bilan* auditif complet

Des essais GRATUITS

Une adaptation personnalisée

Un audioprothésiste qualifié

Des prix justes

avec dépistage des troubles de l’audition
et de la compréhension

avec prêt d’aides auditives sur prescription médicale

en milieu calme et bruyant selon un protocole 
spécifique d’appareillage

dédié à votre besoin et une équipe à votre 
service

sur les aides auditives de classe 2,
en toute transparence, sans remise déguisée
ou subterfuge peu honnête. 

suivi 
illimité

pour tout
appareil auditif

ESSAI
GRATUIT

jusqu’à
satisfaction

RESTE À
CHARGE 0€

Aides auditives 
de classe 1

BOUCHAIN

Thibault BÉAL & Jérôme BRIMONT

Audioprothésistes D.E.

130 Avenue Anatole France

03 27 29 60 03

26 rue Joseph Murzin

03 27 24 03 09
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Prenez rendez-vous !
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La  vie  de  Fabrice  Brochard  est
faite  de  rebonds,  les  pro­

chains  mois  vont  propulser  le
jeune  patron  dans  d’autres  di­
mensions.  Cette  semaine  déjà,  il
devrait  conclure  l’achat  d’un
terrain  rue  de  Lille  à  Saint­
Amand. « C’est une opportunité, je
vais  pouvoir  réunir  sur  un  même
site  toute  l’activité », explique­t­il.
À ce jour, la carrosserie est à Ro­
sult, la mécanique et la vente sur
la  zone  de  Moulin  Blanc  et  le
stock  à  Maulde.  Sur  3 000 m2,
l’objectif  va être d’unifier  les en­
tités  et  d’accroître  encore  les  vo­
lumes  de  vente  avec  l’embauche
prévue  de  5 personnes  (2  à  la
mécanique,  2  à  la  carrosserie,  1
à  l’administratif).

UN NOUVEAU SITE POUR 2026
« Si  tout  va  bien,  les  travaux
pourront  démarrer  en  septembre
2025  pour  une  ouverture  début
2026 »,  prévoit  le  patron  qui
est  aussi  à  la  tête  d’une  société
d’ambulances  (Maena)  et  qui
vient  d’en  acquérir  une  autre,
SD  Cars,  spécialisée  dans  les
mariages.  Une  Bentley  S1,  une
Rolls  Royce  Phantom  et  une
Mustang  Shelby  sont  à  la  loca­

tion.  Pour  découvrir  cet  uni­
vers,  Fabrice  Brochard  a  troqué
le sweat à capuche pour  la che­
mise  blanche  le  week­end  der­
nier  et  a  pris  le  volant.  « J’avais
besoin de découvrir  l’ambiance, de
comprendre  les  attentes  des
clients »,  dit­il.

UNE SUCCURSALE À MONACO
L’autre  actualité,  c’est  l’ouver­
ture  d’une  succursale  à  Mona­
co,  inauguration  prévue  en
juin.  « C’est  encore  l’histoire
d’une  rencontre,  sourit  Fabrice.
J’ai  vendu  une  Aston  Martin  à  un
Monégasque,  il  a  aimé  notre  rela­
tion.  Depuis  des  mois,  il  me
pousse  à  ouvrir  chez  lui. »  Bro­
chard  Automobile  va  s’installer
dans  un  local  de  90 m2,  avenue
Rainier­III.  Les  yeux  de
l’Amandinois brillent. Cette ou­
verture  va  peut­être  dessiner
l’avenir  de  l’entreprise.  « Avoir
des  franchisés,  ça  peut­être  l’idée
pour le futur », confie celui qui a
prévu  de  partager  son  temps
entre  Saint­Amand  et  Monaco
les  prochains  mois.

H. C.

Ouverture, déménagement, embauches,
mariages… Les projets de l’entreprise

Cette Maserati Stradale développe 450 CV. C’est l’une des voitures prisées par les clients de Brochard Automobile. 
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